






Prémices:

Apprendre un nouveau métier , pourquoi pas !!! Mais avec Qui ?
Vous êtes vous déjà posé la question , qu’i en soit en complémentaire ou en activité principal .

Mais avant de rentrer dans cette explication , permettez‐nous de vous présenter « Smart Services 
Network » dit  « Smart » est une filiale de Mobistar Belgique & du Groupe Orange.

Quelques chiffres du Groupe Orange: 

Le chiffre d’affaires s’élève à 9,805 milliards d’euros au 3ème trimestre 2014, en baisse de ‐2,3% à base 
comparable. Hors mesures de régulation, l'amélioration progressive de l'évolution du chiffre d'affaires se 
confirme depuis le début de l'année, avec une baisse limitée à ‐1,4% au 3ème trimestre après ‐2,3% au 
2ème trimestre, ‐3,0% au 1er trimestre et ‐3,8% au 4ème trimestre 2013. L'amélioration au 3ème trimestre 
comme sur les neuf premiers mois de l'année concerne principalement la France, la Belgique et le secteur 
Entreprises, tandis que la zone Afrique Moyen‐Orient poursuit sa croissance soutenue.
Infos: http://www.orange.com/fr/finance/nbsp2/investisseurs‐et‐analystes/derniers‐resultats‐consolides

Votre métier à trois étapes :
Chercher des consultants pour développer le pays.
Affilier votre relationnel avec les meilleures offres du marché. 
Affilier les clients avec les promotions 

Nous sommes à la première étape, nous développons un réseau de 
consultants sous forme de
Marketing de relationnel, 

comme le font de plus en plus de sociétés.

C’est un métier qui peut vous permettre de vous faire :
‐ des compléments de revenus, si vous travaillez un peu

‐ des salaires si vous passez du temps
‐ de très bons salaires si vous êtes assidus et sérieux dans votre affaire. 

‐ C’est un métier ou vous êtes votre propre patron : 
‐ pas de travail, pas de rémunération !

Même si c’est un métier qui est simple (parler de votre activité SMART à 
votre entourage),  il faut se former, travailler en équipe, solliciter son sponsor 

(la personne qui vous a présenté cette opportunité), être dans l'action.





Vos partenaires ? 





Le choix du produit est important, car « le bouche-à-oreille » est notre publicité, l’image doit être
positive.

Travail en équipe, le succès de chacun est interdépendant du succès de tous, aidez les personnes
qui travaillent avec vous à réussir sera la clé de votre propre succès!

Le rôle du sponsor est primordial dans votre réussite.

Assister à un maximum de formations et de réunions permet de sans cesse se remotiver,
d’échanger et de rester au contact avec les gens de terrain, la régularité est une autre clé de la
réussite.

Vous êtes votre propre patron, vous seul décidez de combien vous voulez gagner, tout va dépendre
des objectifs que vous vous fixez et de la motivation que vous allez y mettre!

Regardez autour de vous, connaissez-vous des gens qui veulent réaliser des économies ou qui ont
envie de plus??? Pourquoi ne serait-ce pas vous qui leur en donniez la possibilité?

Donnez-vous les moyens de réaliser vos rêves! Consacrez un peu de votre temps à développer votre
propre business… Les conséquences pour vous et votre famille peuvent aller au-delà de vos
espérances!!!

AMBITIONS, MOTIVATION, OBJECTIFS et RÉGULARITÉ : clés de la réussite!



Le mode de distribution :

Plus que dans toute autre entreprise, il faut savoir saisir 
l’opportunité au moment où elle se présente!

Il ne faut pas perdre de temps, quand tous les paramètres sont 
réunis (bonne compagnie, bon sponsor, bonne formation), il faut 
foncer… 

Partager, proposer soit les services, soit l’opportunité 
d’affaires… Bien souvent, vous pourrez proposer les deux… Car, 
pour le jour d’ aujourd’hui, qui n’a pas envie ou besoin d’un petit 
plus?

Il n’est pas rare de voir un client devenir agent…

Être là au bon moment dans l’histoire du développement d’une 
entreprise travaillant en Marketing relationnel  peut faire la 
différence entre l’obtention d’un succès mitigé ou un succès 
dépassant toutes attentes…

Être là au bon moment…



Le mode de distribution

Le Marketing Relationnel 
Système du Marketing relationnel , fonctionne depuis plus 
de 50 ans dans plus de 153 pays avec un chiffre d’affaires de 

+ de 1.000.000.000 €/annuel.



 Activation | de 15 à 80 € par service

 Coaching | de 50 à 450 € par partenaire

 Équipe | 27% des commissions d’équipe

 Pourcentage des factures | 9% par mois

Combien pouvez‐vous gagnez?

4 Types de Revenu

Exemple en 30 Jours

20 cartes sim(s) à 50 €
10 EAN à 25 € et 10 fixes à 20 €

1.450 € H TVA
 150 € PQS (personal quickstart)

Total :      1.600 € H TVA



Accessibilité au business :

Smart un business reconnus par la Loi .

Accessible à tous, mais avec un N ° d’entreprise .
Voir votre avec votre sponsor

 Licence & Formation 250 €

 Backoffice

 Formations en ligne

 Activation clients online

 Carrière Évolutive

 Avantages



Une Carrière Simple et 
Evolutive…

BC
SC 
50€

EC 
100€

PC 
150€

MC 
200€

NMC 
250€

PMC 
300€

200 à 500 €/mois 750 à 2.500 €/mois Plus de 7.500 €/mois



Pour Moi  ?







Pour plus d’informations:
Nom:                                          Prénom :         
Mobile: 
Email :
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